NUTREND INTERNATIONAL

- MLM Baru
Dari SidoMuncul

Tak puas hanya dengan Triple-S, PT SidoMuncul mencoba kembali
memasarkan produknya lewat MLM Nutrend International. Dengan
marketing plan yang lebih adil, Nutrend menawarkan peluang usaha
menjadi miliarder. porororo aumam kasm

ara pelaku Mulni Level
e Marketing (MLM)

mungkin sudah cukup
mengenal perusahaan MLM
Triple-S (PT Schat Sugih Se-
jahtera). Perusahaan yang diga-
gas oleh PT SidoMuncul ini
dikenal dengan mottonya “Alih
Belanja”. Maklum, selain me-
masarkan produk Sido Muncul,
Triple-5 juga memasarkan
produk lain vang bisa dijual di
warung-warung, schingga bisnis
mi cocok untuk Kalangan me-
nengah bawah sekalipun (tapi
bagi vang tidak suka jualan,
maka cukup alih belanja saja dari
warung ke Triple-S)
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Pertengahan tahun ini, tepat-
nya 30 Juni 2006, salah satu per-
usahaan jamu ferbesar di Indo-
nesia ini kembali melahirkan
anak usaha vang juga bergerak
dalam bismis network marketing.
Namanya Nutrend Intemational,
“aesual namanya, kami ingin
memunculkan tren baru di dunia
network markering. Boleh di-
bilang Nutrend adalah sisrer
company dart Triple-5. Tapi
tentu saja ada sedikit perbedaan
diantara Keduanya,” papar [mez
Hidayat, Direktur Nutrend
[nternational kepada DUTT!

Perbedaan pertama adalah
soal produk. Saat im Nutrend

hanya memasarkan healthy food
(makanan dan minuman kese-
hatan) dan kosmetka, “Saat ini
Nutrend baru memasarkan 14
item produk fealthy food pro-
duksi SidoMuncul dan satu
produk teh celup Rooibos Tea
dan Afnka Selatan yang dikemas
sendin oleh SidoMuncul, Tak
lama lagi juga ada 17 irem
produk kosmetik yang bakal
dipasarkan oleh distributor Nu-
trend,” tambah Keponakan Irwan
Hidavat. bos SidoMuncul su-
mrngah.

Perbedaan kedua, soal mar-
keting plan, yang dinilai Irnez
lebih adil ketimbang sistem
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aefwork markefing gencrasi
sebelumnya. Dalam hal per-
hitungan income (bonus) mi-
salnya, hampir 100% bonus
diberikan berdasarkan omzet
perusahaan, Layaknya MLM
lain, Nutrend juga member-
lakukan sistem tutup poin ( Tupo)
kepada para IBF (Internarional
Business Franchisee), sebutan
distributor/member Nutrend.
“MNamun, Nutrend baru mem-
bebankan kewajiban tersebui
kepada IBF yvang telah sampai
level 4 (silver partner), se-
dangkan kebanyakan MLM lain,
tutup poin sudah diwajibkan
kepada member baru sekalipun,”
jelas Imez.

IBF yang baru mencapai
posist silver partner juga sudah
berhak untuk memperoleh Bo-
nus Sharing mrernanonal (Bo-
nus Royalty International),
dimana pada sistem lainnya
bonus tersebut hanya bisa dimik-
mati oleh member penngkat atas.

“Intinya, Nutrend menggu-
nakan konsep prosumer, Konsep
bagi hasil, konsep yang kuat



" Imez Hidayat, Direktur Nutrend International dan stokis Nutrend.

membantu yang lemah, serta
didukung oleh produk yang
‘sangat bersaing dengan produk
Han. Semua markefing plan 1m
dirancang oleh beberapa orang
yang sudah makan asam garam
berbismis MLM. Mereka meng-
mgmkan Nutrend punya sistem
yang lebih adil dan sesunn de-
ngan perkembangan dunia mer-
work marketing yang sudah
cukup matang.” kata Imez yang
pernah diminta Irwan membantu
mengelola akuntansi dan ke-
uangan Triple-§ i1,

Didukung support system.

Sebagai peluang bisnis, Nu-
trend bisa chlakukan siapa saja.
Tapi untuk mencapai posisi
leader vang sukses, Nutrend
mengharapkan para IBF-nya
mengikuti sistem yang sudah
dhibuat, ulet dan bekerja keras,

“Nutrend adalah MLM mur-
ni, bukan berskema pyramid,
Jadi, seorang upline bisa disalip
pendapatannya oleh downline-
nya yang lebih ulet dan bekerja
keras,"ujar lajang kelahiran
Semarang, 28 Mei 1981 ini.

ltu sehabnya, Nutrend juga
mengharapkan para IBF nya bisa
mengikuti frafning atau seminar
yang diadakan di kantor pusat
atsupun yang dikelola para

feader Nutrend untuk 'menam-
bah wawasan. Menurut perem-
puan sarjana Tekmk Kimia dan
lowa State University dan peraih
MBA di DePaul University,
Amenka Senkat ini, saat ini para
leader Nutrend mengelola sara-
na pelatthan dan seminar bema-
ma MNustar. Sebagal support
svstem, Nustar menjadi sarans
pelatihan para IBF untuk berbagi
pengalaman dan memotivasi
para member Nutrend lannya
supava sukses

Meski masih tergolong baru
jagad MLM Tanah Air, Nutrend
berharap bisa menghasilkan

Syarat Buka Stokis

ribuan miliarder di Indonesia.
Dengan memiliki empat stokis di
Semarang, Jakarta, Surabaya dan
Medan serta jumlah member-nya
yang sudah mencapai 1000
orang, Inez optimis Nutrend bisa

‘mewujudkan harapan tersebut.

Apalagn MLM i didukung
oleh nama besar SidoMuncul.
“Reputasi SidoMuncul dalam
menciptakan produk-produk
berbahan alami dengan meng-
gunakan kecanggihan teknologi
tidak diragukan lagi. Terlebih
SidoMuncul didukung oleh
research and development vang
unggul,” promosi Imez.

m Sebagal perusahaan baru, Nutrend masih mengembangkan banyak lagi stokds (atou
cistritastion cenfer dl MM laan) df berbagal wilayah. Seorang 1BF Mutrend, juga bess
miemibiuka Stokis ini dengan syarat: Memild kahan yang culap strategis untuk dijadikan
stokas; Memiii fasilitas kantor yang dilengkapi dengan telepon, faksimill, mfemet
serta ruang wituk pelatinan dan jualan produk.

m Yang tak kalah panting, IBF yang membuks stokis hans melskukan belanja pertama
yang dipatok minimal sebesar Rp20 juta dengan diberlan rabat 5%. 1@
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Hubungi
PT Nutrend Intemational

JI, Panjang No.3 Kebon Jeruk,
Jakarta 11530
Tadp. (021) 5331428 (hunting).
Fax. (021) 5331437-39
Wabsite: www nutrend-intl com

el E-mai nuirend@ietcoms. et

Pihaknya juga berharap bisa
merambah pasar mancanegara.
“Saat ini banyak MLM asing
masuk ke Indonesia. Dan mung-
kin hanya satu-dua MLM lokal
yang bisa menembus pasar man-
canegara. Kami mgin menambahi
angka itw,” kata Imez yakin, @
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